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父亲在国内“找新款”儿子到国外“寻潮流”

汉正街父子在一栋楼里“打擂台”
武汉晚报讯（记者张衡 通讯员詹

鸥 蔡毅）汉正街云尚·武汉国际时尚中
心大楼内，殷建传和殷高原分别将自己
的服装店开在五楼和四楼。4年间的这
场“擂台赛”，让这对父子取得双赢战果。

9月4日下午，记者走进殷高原的
“原计划”店堂时，他刚泡好一壶茶在与
一位广东客户谈生意。

21年前，殷建传在汉正街创办“都
市鹰王”品牌，主打成熟男装。

4年前，24岁的殷高原尝试投资民
宿碰壁后回到汉正街。他没有像大多
数汉正街年轻二代那样，在父母店铺里
打工，而是在父亲店铺的楼下开一家
150平方米的服装店，打造了一个潮流
品牌“原计划”。

殷建传出资支持儿子的想法，不过
他表示“只帮他起步，不干涉经营，一切
自负盈亏”。

楼上楼下的这场“擂台赛”，由此启幕。
每年前往杭州、广州服装市场考

察，是汉正街服装商户数十年来坚持的
传统，殷建传也不例外。

他没想到，殷高原在创业的第一年就
提出：要去东京、首尔、巴黎等潮流城市。

“我在汉正街，从小生意做起，从睡
地板开始，没想到他一开始就要坐飞机
去国外。”对儿子的想法，殷建传虽不理
解，但并没有反对。

殷高原说，每次出国考察后，他都

会将采集到的时尚潮流信息进行整理，
并进行符合国人身材的服饰设计，国外
的潮流服装设计要在国内市场流行，中
间会有时间差，其间，可能因一位明星、
一个热点，突然成为爆款，“所以我要预
先做好准备，静待时尚兴起”。

殷高原拿防晒服举例：早在两年
前，防晒服就在日本、韩国等国家开始
风行，国内今年大火，服饰商开始争先
恐后找设计、找打版、定面料、排产线，
扎堆之下，生产成本水涨船高。“由于我
们之前就已经设计出了相关样品，提前
做足了准备，直接就开始量产。不仅能
最快时间铺货，还反向供应广东等沿海
潮流先行地。”殷高原说。

“以前汉正街商品不愁卖。外地客
商都说武汉老板不热情，爱答不理。”殷
高原认为，如今要在汉正街立足，除了
拼创意、拼速度，更要拼服务，“每卖出
一批货，我都会进行回访，老顾客、回头
客也因此越来越多，今年新增了两倍的
新客户。”

如今，客户回访调查也成了殷建传
的“必修课”。

每天早上起床，殷建传都会打开平
板电脑，用大数据经营软件分析前一天
的销售情况，了解单品的销售周期。“这
也是儿子教我的一项新技能。”殷建传
说，“以前我们盘货，靠打算盘、按计算
器。另外，面料账、辅料账、工厂账等

等，一年里写完的各类账本堆起来有半
层楼高。现在平板电脑轻轻一点，所有
数据一目了然。”

“原计划”创办4年，始终保持着快
速增长，今年上半年的销售额同比翻
番，“都市鹰王”也保持增长。

“‘原计划’已经干过老‘鹰王’了。”
殷建传笑着对记者说，儿子超过了自
己，这让他很开心，“新生代开始在汉正
街挑大梁，客户也逐渐年轻化，我们这
些老人也要跟上时代。”

殷建传、殷高原父子交流服装流行趋势。 记者张衡 摄

殷高原教父亲使用“大数据”。
记者张衡 摄

袁隆平墓前有一碗非洲农民的大米
非洲咖啡香飘长江两岸

武汉晚报讯（驻京记者柯立）“杂交
水稻之父袁隆平院士用‘一粒种子’从

根本上改善了非洲农业生产和人民生
活，助力解决非洲粮食问题。”9月4日

下午，2024年中非合作论坛峰会举办
的吹风会上，湖南省外事工作委员会办
公室副主任戴志光这样说。

当天，“袁隆平墓前有一碗非洲农
民的大米”这个话题冲上热搜。戴志光
分享了一个动人的故事：2023年6月，
马达加斯加农业部原秘书长拉库托松·
菲利贝尔来长沙出席中非经贸博览会，
一下飞机便赶到袁隆平院士墓前，亲手
献上一碗马达加斯加培育的杂交稻米，
并表示如果没有袁隆平老师，马达加斯
加就没有杂交水稻。

除了老一辈人的援非故事，年轻人
与非洲“双向奔赴”的经历同样鲜活精
彩。湖南省商务厅副厅长邓卫平说：第
一届中非经贸博览会之后，有一位年轻
创业者跟随政府代表团第一次走进非
洲，发现埃塞俄比亚的咖啡品质特别
好，他感叹“中国有这么大的咖啡市场，
非洲有那么好的咖啡产品”，当即决定
扎根这一赛道。几年下来，这家企业已

经成长为一家颇具规模的咖啡连锁品
牌，研发出自助咖啡机，拉花很方便，非
洲咖啡豆的品质经过中国科技的加持，
香飘长江两岸，吸引了多轮机构踊跃投
资，下一步的目标是成为独角兽企业。

中非合作正不断提升非洲国家的
致富能力，实现互利共赢。肯尼亚的玫
瑰等鲜花以其硕大的花头、繁多的品种
和持久的瓶插时间，万里飞来，深受中
国消费者青睐；科特迪瓦橡胶，坦桑尼
亚木薯、腰果、芝麻、葵花籽油，马达加
斯加羊肉，卢旺达干辣椒，西非地区腰
果等，通过中非贸易走进中国百姓家。

据介绍，眼下，中部地区的对非新
型易货贸易试点稳步推进，目前已完成
14笔，在手订单4000万元；通过“海外
仓+离岸账户+本币结算”方式，帮助对
非企业开展跨境贸易结算，实现进出口
1200万美元。“市场采购+跨境电商”新
模式已实现对非贸易额超过4亿元。

在国家国际发展合作署支持下，中部
地区设立中非跨境电商服务中心，实施非
洲“百店千品上平台”行动；打造了东非头
部电商Kilimall，以电商、支付、物流仓储
为支撑，建设了1500多个线下自提点，不
仅有效解决了非洲物流“最后一公里”难
题，还给东非国家创造了1万个工作岗
位，帮助300多个中国品牌出海非洲。

湖南省商务厅副厅长邓卫平（中）被非洲记者追着采访。 记者柯立 摄


