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周昉面前摆放的传感器芯片等高科技产品，都是他们“科技红娘”推介的对象。

开栏的话：
2024年，是有风有雨又充满希望的一年。回首这一年，我们看到了许多人的奋斗身影：有年轻的技术经理人，每天开车60

公里起步，只为牵起科技和产业的“红线”；有普通工人自学职业技能，和企业一起“转型升级”；有个体商户在激烈的市场竞争
中另辟蹊径，在困境里闯出了一片新天地……

他们的故事，或许不惊天动地，但却真实地反映了中国经济的强大韧性。他们在面对困难时不屈不挠、在机遇面前果断把
握、在变革之中积极适应，实现了自己的出彩人生。年末，本报开设“我的这一年”专栏，记录这些普通武汉人的付出与坚守。

周昉（右）与同事在商讨工作、协调资源。

周昉熟悉了解新的科研成果。

2024年，是我成为技术经理人的第一
年。

“技术经理人”这个词，很多人或许有
点陌生，通俗来说，我们就是为科技创新和
产业创新“牵线”的“红娘”。

这几年，国家推进科研成果转化和产
业化步伐不断加快。我在之前从事创新药
研发工作时，就常在想，与其在一个细分领
域深挖，用一项技术推动社会进步，何不试
试帮助更多技术找到市场，实现更大的进
步？于是，2024年我正式“跨专业”转行了。

这件事很难。年初，湖北科创供应链
线上平台正在初创期，急需“网罗”产业需
求和创新资源。一开始，我们也吃了不少

“闭门羹”——认识的教授专家不够多，对
各家所长、各家所需掌握不够……

但大家都一条心，想把“转化”这件事
做好。我和同事们每天“泡”在高校、科研
院所和企业里，在技术和市场间不断“转
场”。以我最熟悉的生物医药产业为例，我

编制了一份生物医药产业链图谱，按照上
下游密密麻麻地排列出数百上千家企业，
一家一家地走访，一次次对谈对接。可以
说，这张产业链图谱上的轨迹，记录着我的
这一年。

有四个数字可以大致概括我的“年终
总结”：

1000，是我每周至少要拨出的电话数，
还有这一年我微信新增的好友数也是1000；

600，是我当“红娘”第一年联系的企业
数，我想明年还会更多；

60，是我每天开车的公里数，这还只是
个起步，一辆汽车和一双轻便好走的运动
鞋是我上班的“标配”；

30，是我促成的技术联合攻关合作项
目数，这里面有不少是我以前从未了解过
的产业领域。

回顾这一年，让我兴奋和难忘的事不
少。比如，我发现发布在平台的农业育种
企业共性技术需求，对接上华中农业大学

严建兵教授团队，实现玉米蛋白含量从8％
到12％的跃升；帮助高德红外对接上1800
公里外的中国科学院金属研究所，双方联
合攻关成功突破关键部件技术升级……

我和同事们很幸运，和不少科学家、企
业家成为朋友，和高校建立了深度合作。
前两天，一家初创科技企业诶艾智能的创
始人给我打来电话，告诉我产品准备上新
的好消息。就在年初，他们在各大平台发
布技术需求，但大都“石沉大海”。企业创
始人坦言，“没想到”我会上门服务，也“没
想到”不到一个月就与中国地质大学（武
汉）自动化学院的团队对接，双方都感叹

“相见恨晚”。
于我而言，看到企业的产品从无到有，

看到教授的成果从书架到货架，就像见证了
自己的孩子一步一步成长，非常有获得感。
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周昉展示汇编的《湖北科创供应链
平台百项典型案例》。
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