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10 城事

“这里的菜更有味道”

“这个空心菜，茎秆细、叶片
窄，但炒出来嫩、脆、不柴。”吾斯
曼从筐里抽出一根空心菜，用手
轻轻一掐，茎秆应声而断，断面渗
出细密的水珠，“你看这个脆劲，
一掐就断，大火爆炒一下，出锅还
是绿的，不会发黑”。

菜好吃，品种是基础。华农
学生种的菜，种苗大多是学校团
队自己研发培育的，口感上有先
天优势。以温室大棚内即将成
熟的无土栽培番茄为例，种植面
积最大的是华农叶志彪教授团
队培育的“倍味美”高品质番茄，
其果实风味浓郁、口感酸甜、脆
嫩无渣，主打“吃到小时候的味
道”。

有了好基础，还得会种。吾
斯曼介绍，应季的空心菜是露天
种植，但并不是粗放管理，学生们
用的是一套科学种植的法子——
膜下滴灌。菜苗定植后铺设滴灌
管，水直接送到根系，既能精准控
制水量，又能节约用水，用水量只
有大水漫灌的两到三成。再花半
天工夫，在土壤表面覆上黑色或
银色的地膜，压住水分蒸发的同
时，还能遮光抑制杂草生长。

“而且实习指导教师成金桃
还给我们定了一条很硬的规矩：
不用化学农药，防虫靠物理诱捕，
地膜盖不到的地方长出来的杂
草，全靠人工手拔。”吾斯曼的同
学高峥笑着“抱怨”说拔草拔得手
酸，但看着菜长得这么争气，心里
也满是佩服，“功夫用在前面，后
面的收成差不了。”

好品种加上科学种植，蔬菜
的口感就上去了。空心菜刚上市
时，家住南湖的退休教师刘阿姨
第一次买回去，老伴还嫌她跑大
老远买几把菜，“结果吃完一盘子
清炒空心菜，老头不说话了，下一
次自己拎着袋子来了”。

今天，刘阿姨又来采购了，称
了两大袋绿叶菜后，她热情地向
周围人推荐：“这里的菜更有菜

味，又嫩又脆，可以多买点！”

从菜找人，到人抢菜

吾斯曼是新疆吐鲁番人，才
22岁。他说自己小时候在老家，
每星期有“巴扎”，就是集市。附
近的农民把自己种的、养的拿到
巴扎上卖，大家都认识，谁家的菜
好、谁家的羊肥，心里都有数。他
说：“那种感觉很好，你知道自己
吃的是怎么种出来的。”

拍摄短视频、记录种植过程、
建社群卖菜，是吾斯曼去年10月
提出来的。“我们的产品这么好，
把科学培育的过程亮出来，大家
一看自然会来买。”吾斯曼说，以
前学长学姐也建过群，但不太活
跃，销路打不开，很多菜最后都浪
费了。

这个想法得到了老师和同学
们的支持。下地干活时，吾斯曼
顺手举起手机，拍大家翻土、拍苗
破土、拍花开、拍坐果。三段种地
的短视频发出去，他建的第一个

微信群很快就满了。
从江汉路赶来买菜的石女士

说：“大家愿意买，不只是菜好吃，
还有一种安心感。曼同学时常会
在群里发蔬菜的生长过程，眼瞅
着长起来的，吃着踏实。”她买了
满满两大袋青椒、一袋空心菜、一
袋黄瓜，还有4个西葫芦，准备分
一半给邻居。

他们卖菜的地方紧挨着田
地，菜是从哪块地里摘的，一眼就
能望见。一个住在光谷的家长，
买过一次菜之后，在自己的微信
公众号上写了篇文章，标题叫“去
华农买菜，发现了理想中的‘亲子
乐园’”。底下有人给学生们点
赞，有人打听怎么买，还有人追着
问怎么入群。

吾斯曼的手机开始响个不
停。群从一个扩到三个，平台从
抖音延伸到微信。他们的出摊时
间不固定，但每次在群里发预告，
大家总会积极响应。“我们的消费
者遍布武汉三镇，现在不是菜找

人了，是人抢菜。”吾斯曼笑着说，
“上周有个姐姐在群里说，连抢三
次都没抢到，问我们能不能搞预
售。”

把学问种进土里，让市
场来打分

成金桃告诉记者，设施专业
综合实习是大三的必修课。这门
课上，学生要亲手育苗、定植、调
控生长环境、做病害管理，一直跟
到果实成熟，完完整整跑一遍农
业生产的全流程。

学生们负责的露天菜地超过
一亩，另有4个塑料大棚。上学
期学生们种了水果黄瓜、上海青、
生菜、白萝卜等20多个品种，这
学期又接上了南瓜、甜瓜、西葫芦
等10余样。“定价对标有机蔬菜，
比菜市场里的普通蔬菜贵一点，
在有机蔬菜里算便宜。”成金桃
说。

光会种菜还不够，为什么要
推着学生去卖菜？在成金桃看
来，种得好只是及格线，卖得好才
是答卷。“实验室里的数据再漂
亮，方法技能再先进，如果这些品
种、这套种植方法走不出校门，那
它就只停留在纸面上。”她说，让
学生把自己种的菜拉到市场上，
面对真实的消费者，倾听市民对
农产品的期待和需求，也直面“菜
凭什么比菜场贵”的质疑——这
本身就是一堂课。“作业好不好，
要群众来检查。”

“现在买菜的人多，我们种
得可有劲了！”吾斯曼的同学杨
志慧一边往秤上码空心菜，一边
扭头跟记者说话。她的鞋上都
是泥，眼睛却笑得弯起来，“种出
来的菜被抢着买，比考了高分还
高兴”。

最近，吾斯曼正在写一份计
划书，想把这种“种得透明、卖得
直接”的全流程直播式社群卖菜
模式带回新疆老家。反过来，他
也想把家乡的优质农特产品推荐
给武汉人。

记者刘克取

华农这群大学生把“作业”卖爆了
有人专门从江汉路赶来买菜

5月22日15时刚过，华中农业大学蔬果实践基地门口还没摆出摊，已经有七八个人在等着了。

排在最前面的是个30岁出头的女士，姓石，她在抖音上刷到一个叫“华农曼同学”的账号，被视频里鲜嫩水灵的蔬菜吸引，从

江汉路附近开车20公里赶了过来。

“华农曼同学”是谁？他本名叫吾斯曼·阿不都热依木，是华中农业大学园艺林学学院设施农业科学与工程专业的大三学生。

15时15分，吾斯曼骑着电动车从基地出来了，车座上放着一个白色塑料筐，里面堆着刚摘的空心菜。几个同学跟在后面，有

人抱着一筐辣椒，有人拎了一袋西葫芦。

空心菜10元一斤，辣椒12元一斤，黄瓜5元一斤，贝贝南瓜7元一斤，超大西葫芦9.9元一个……这些菜是他们课程实习的成

果，从选种、育苗到田间管理，全程由专业教师指导。一小时不到，十几斤蔬菜全部卖光。

即使在工作日的下午，也有不少人专程赶来买菜。 记者刘克取 摄


